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Formation Sage FRP 1000 module des Ventes 
Objectifs 

Permettre au stagiaire d’être opérationnel sur les fonctions et les traitements du 
module Sage FRP 1000 ventes 
 

Contenu de la formation 
 
Paramétrage du module des ventes 

• Les tiers clients  
• Les produits 

o Paramétrages contexte produits 
o Créer les différents types d’articles 
o Paramètres des schémas de comptabilisation 

• Les tarifs 
o Prix standard/prix tarifs 

• Les remises en ventes 
• Tva et taxes 

 
Organisation des flux commerciaux 

• Notion de contrat commercial 
• Les classes de contrat commercial 
• Les classes de contrat commercial détaillé 
• La traçabilité des flux 

 
Chaine des ventes 

• Devis 
• Commande vente 
• Consultation et recherches 

 
Bons de livraison 

• Les bons de livraison 
• Les reliquats 
• Facturation des ventes 
• Facturation directe 
• Facturation par assistant 
• Gestion des avoirs 

 
Comptabilisation des ventes 
 
Etats de synthèse et statistiques 
 
Explorateur de pièces 

• Traçabilité des flux commerciaux 
• Comptabilisation des opérations 
• Opérations de fin de période 
• Consultations et éditions 

 
 
 
 

Formation possible : 
En présence ou à distance 
Durée de la formation : 
1 jour 
Nombre de participants : 
Maximum : 5 participants 
Public : 
Services administratifs, 
comptables et financiers 
utilisant le logiciel 
Tarif : 
Tarif disponible sur devis 

Contactez-nous 
 

Prérequis : 
• Utilisation courante de 

l’environnement Windows 
 
 

https://www.absyscyborg.com/fr/nous-contacter
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Nos formateurs : 
Nos Formations sont dispensées par notre équipe de consultants formateurs dotée d’une solide expérience 
pratique, théorique et pédagogique, et d’un haut niveau d’expertise dans les produits et thématiques enseignés. 

 
Moyens pédagogiques :  
- L’apprenant devra être équipé de son propre PC avec la(les) solution(s) Sage installée(s), ainsi que d’un accès 
internet haut débit et d’une ligne téléphonique pour les formations à distance. 
- Le formateur dispose de son propre matériel de formation : PC portable et solution(s) installée(s) ainsi que d’une 
solution dédiée au partage d’écran pour les formations à distance. 
- Formation progressive avec une alternance entre des exposés et des cas pratiques. 
- Formation participative basée sur l’échange avec les apprenants. Le contenu et la durée consacrée à chacun des 
modules du stage peuvent varier en fonction du niveau des apprenants. 
- Les cas pratiques seront réalisés soit directement sur le poste de travail des apprenants via partage d’écran avec le 
formateur (via l’outil dédié pour les sessions à distance) soit en autonomie par l’apprenant puis correction par le 
formateur. 

 

Suivi de l'exécution du programme : 
• Attestation de présence 
• Attestation de fin de formation et d’assiduité 
• Questionnaire d’appréciation sur la formation, en ligne 
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